1. Понятие, значение и виды экономического анализа.

ЭА — это научный способ познания сущности экономических явлений и процессов, основанный на расчленении их на составные части и изучении во всем мно​гообразии связей и зависимостей.
Объектом его исследования выступают результаты хозяйственной деятельности предприятия. Предметом его изучения являются причин​но-следственные связи и зависимости экономических явлений и процес​сов, формирующих результаты деятельности субъекта хозяйствования.
Важная роль анализа в подготовке информации для планирования и прогнозирования результатов деятельности, оценки качества и обос​нованности плановых показателей, в проверке и объективной оценке их выполнения

ЭА является сред​ством не только обоснования планов, но и контроля за их выполнением с целью выявления недостатков, ошибок и оперативного воздействия на экономические процессы, корректировки планов и управленче​ских решений.
Большая роль отводится анализу в деле определения и использования резервов повышения эффективности деятельности субъекта хозяйст​вования в конкурентной среде на основе использования достижений НТП и передового опыта.
ЭА является важным элементом в системе управления производством, действенным средством выявления внутрихозяйственных резервов, осно​вой разработки научно обоснованных планов-прогнозов и управленческих решений и контроля за их выполнением с целью повышения эффективно​сти функционирования предприятия.
По отраслевому признаку: межотраслевой 
По признаку времени экономический анализ подразделяется на перспективный (предварительный) и ретроспективный (последую​щий, исторический).
По пространственному признаку можно выделить анализ внутри​фирменный и межфирменный. 
По аспектам исследования выделяют финансовый, операционный (технико-экономический), социально-экономический, экономико-статистический, экономико-экологический, маркетинговый, инве​стиционный, функционально -стоимостный и другие виды анализа.
По субъектам (пользователям) анализа различают внутренний (управленческий) и внешний анализ.

По степени охвата объектов анализ делится на сплошной и выбо​рочный. 
По содержанию программы анализ может быть комплексным и те​матическим. Каждая из названных форм экономического анализа своеобразна по содержанию, организации и методике его проведения.
2. Предмет, содержание и задачи экономического анализа.

ЭА — это научный способ познания сущности экономических явлений и процессов, основанный на расчленении их на составные части и изучении во всем мно​гообразии связей и зависимостей.
Объектом его исследования выступают результаты хозяйственной деятельности предприятия. Предметом его изучения являются причин​но-следственные связи и зависимости экономических явлений и процес​сов, формирующих результаты деятельности субъекта хозяйствования.
Для успешной реализации данных функций перед ним стоят сле​дующие задачи:
· изучение характера действия экономических законов, установ​ление закономерностей и тенденций экономических явлений и про​цессов в конкретных условиях предприятия;

· контроль за выполнением планов, прогнозов, управленческих решений, за эффективным использованием экономического потен​циала предприятия;

· изучение влияния объективных и субъективных, внешних и внут​ренних факторов на результаты хозяйственной деятельности;

· поиск резервов повышения эффективности производства на ос​нове изучения передового опыта и достижений науки и практики;

· оценка степени финансовых и операционных рисков и выработ​ка внутренних механизмов управления ими с целью укрепления ры​ночных позиций предприятия и повышения доходности бизнеса;

· оценка результатов деятельности предприятия по выполнению планов, достигнутому уровню развития экономики, использованию имеющихся возможностей и диагностика его положения на рынке товаров и услуг;

· разработка проекта управленческого решения по устранению выявленных недостатков и освоению резервов повышения эффективности хозяйственной деятельности.

Таким образом, экономический анализ хозяйственной деятельно​сти как наука представляет собой систему специальных знаний, свя​занных с исследованием тенденций хозяйственного развития, науч​ным обоснованием планов, управленческих решений, контролем за их выполнением, измерением степени влияния факторов и предпри​нимательских рисков, оценкой достигнутых результатов, поиском, измерением и обоснованием величины хозяйственных резервов по​вышения эффективности производства и разработкой мероприятий по их использованию.
3. Недостатки и особенности перспективного, оперативного и текущего анализа.

Перспективный анализ проводится до осуществления хозяйствен​ных операций. Он необходим для обоснования управленческих реше​ний и планов-прогнозов, предупреждения нежелательных результатов.
Перспективный анализ в зависимости от длины временного гори​зонта делится на краткосрочный (<1 года) и долгосрочный (стратегический). Краткосрочный прогнозный анализ используется для выработки тактической, а долгосрочный — стратегической полити​ки предприятия в области бизнеса.

Ретроспективный анализ осуществляется после совершения хо​зяйственных актов. Он необходим для изучения тенденций развития, контроля за выполнением оперативных планов, объективной оценки и диагностики результатов деятельности предприятия и уровня пред​принимательских рисков.
Ретроспективный анализ в свою очередь делится на оперативный и итоговый. Оперативный анализ проводится сразу после соверше​ния хозяйственных операций. Цель его — оперативно оценивать изменения относительно заданных параметров, выявлять недостатки и причины их возникновения, своевременно принимать корректирующие меры по их устранению. 
Итоговый анализ изучает результаты работы за отчетный период времени (месяц, квартал, год). Его ценность в том, что деятельность предприятия изучается комплексно и всесторонне по отчетным дан​ным за соответствующий период. Этим обеспечивается более полная и объективная оценка деятельности предприятия по использованию имеющихся возможностей.
Оперативный и итоговый анализы взаимосвязаны и дополняют друг друга. Они дают возможность руководству предприятия не толь​ко оперативно ликвидировать недостатки в процессе производства, но и комплексно обобщать достижения, результаты деятельности за соответствующие периоды времени, разрабатывать мероприятия, на​правленные на рост эффективности бизнеса.
4. Задачи и особенности внешнего и внутрихозяйственного анализа.

По субъектам (пользователям) анализа различают внутренний (управленческий) и внешний анализ. Внутренний анализ осуществля​ется непосредственно на предприятии для нужд оперативного, крат​косрочного и долгосрочного управления производственной, ком​мерческой и финансовой деятельностью. Его результаты являются коммерческой тайной. Внешний анализ проводится на основании финансовой и статистической отчетности органами хозяйственного управления, банками, финансовыми органами, акционерами, инвесторами.
5. Этапы проведения экономического анализа.
При выполнении анализа выделяются следующие этапы.
1) уточняются объекты, цель и задачи анализа, со​ставляется план аналитической работы.
2) разрабатывается система синтетических и анали​тических показателей, с помощью которых характеризуется объект анализа.
3) собирается и подготавливается к анализу необ​ходимая информация (проверяется ее точность, приводится в сопос​тавимый вид и т.д.).
4) проводится сравнение фактических резуль​татов хозяйствования с показателями плана исследуемого периода, фактическими данными прошлых периодов, с достижениями веду​щих предприятий, средними по отрасли и т.д.

5) изучаются факторы и определяется их влияние на результаты деятельности предприятия.

6) выявляются неиспользованные и перспектив​ные резервы повышения эффективности производства.

7) происходит оценка результатов хозяйствова​ния с учетом действия различных факторов и выявленных неисполь​зованных резервов, разрабатываются мероприятия по их использо​ванию.

6. Системный подход в экономическом анализе.

7. Способ сравнения в экономическом анализе.

Сравнение наиболее широко используется в эко​номическом анализе. Сущность его состоит в сопоставлении однород​ных объектов с целью выявления черт сходства либо различий между ними. В анализе применяются следующие типы сравнений.
1. Сравнение фактически достигнутых результатов с данными про​шлых периодов. (Для оценки темпов изменения изучаемых показателей и оп​ределения тенденций и закономерностей развития экономических про​цессов.)

2. Сопоставление фактического уровня показателей с плановыми. (Для оценки степени выполнения плана, для определения неиспользованных резервов предприятия.)

3. Сравнение с утвержденными нормами расхода ресурсов (Для выявления экономии или перерасхода ресурсов, для оценки эффективности их использования).

4.Сравнение с лучшими результатами. Внутри предприятия проводится сравнение средне​го уровня показателей, с показате​лями передовых участков, бригад. Также межхозяйственный сравнительный ана​лиз, с показателями ведущих предприятий.
5. Сравнение со среднеотраслевыми данными или средними по министерству, объединению, концерну и др. (Для определения рейтинга анализируемого предприятия среди других субъектов хозяй​ствования данной отрасли).

6. Сравнение параллельных и динамических рядов (Для определения и обоснования формы и направления связи между разными показателями.) 
7. Сравнение разных вариантов решения экономических задач, что позволяет выбрать наиболее оптимальный. (Для обоснования планов и управленческих решений.)

8. Сравнение результатов деятельности до и после изменения какого-либо фактора или производственной ситуации.
Важное условие, — необходи​мость обеспечения сопоставимости показателей, поскольку сравни​вать можно только качественно однородные величины.
Несопоставимость показателей может быть вызвана разными при​чинами: разным уровнем цен, объемов деятельности, структурными изменениями, неоднородностью качества продукции, различиями в методике расчета показателей, неодинаковыми календарными пе​риодами и т.д.
Сравнение несопоставимых показателей приведет к неправиль​ным выводам по результатам анализа. Поэтому необходимо привести их в сопоставимый вид (из абсолютн в средние или относит. величины)
8. Многомерные сравнения.

Метод суммы мест.

При многомерном сравнении, показатели должны быть разделены на 2 группы: стимуляторы (увеличение которых приводит к улучшению состояния предприятия) и дестимуляторы (увеличение которых приводит к ухудшению состояния предприятия)

Выбираем перечень показателей.

1) по к-му показателю предприятия распределяются по местам, при этом предприятие, имеющее лучший показатель, получает первое место, худшее значение – последнее

2) места, полученные предприятием по к-му показателю, суммируются

3) предприятия ранжируются в порядке возрастания суммы мест.

9. Способ относительных и средних величин.

Относительные показатели показывают соотношение величины изучаемого явления с величиной какого-либо другого явления или с величиной этого явления, но взятой за другой период или по друго​му объекту. 
В анализе используются разные виды относительных величин.

Относительная величина пространственного сравнения определя​ется сопоставлением уровней показателей, относящихся к различным объектам, взятым за один и тот же период или на один момент времени.

Относительная величина планового задания представляет собой отношение планового уровня показателя текущего года к фактическому его уровню в прошлом году или к среднему его уровню за три-пять предыдущих лет

Относительная величина выполнения плана — отношение между фактическим и плановым уровнем показателя отчетного периода, выраженное в процентах.

Для характеристики изменения показателей за какой-либо проме​жуток времени используют относительные величины динамики. Их определяют путем деления величины показателя текущего периода на его уровень в предыдущем периоде.

Относительные величины динамики могут быть базисными и цепными. В первом случае каждый следующий уровень динамического ряда сравнивается с базисным периодом, а в другом — уровень пока​зателя следующего периода относится к предыдущему.

Относительные величины координации представляют собой соотно​шение частей целого между собой, например, активной и пассивной части основных производственных фондов, собственного и заемного капитала, основных и оборотных средств т.д.

Относительными величинами интенсивности называются те, кото​рые характеризуют степень распространенности, развития какого-либо явления в определенной среде, например, степень заболеваемо​сти населения, процент рабочих высшей квалификации и т.д.

Относительные величины эффективности — это соотношение эф​фекта с ресурсами или затратами, например, прибыль на рубль затрат, на рубль выручки, на одного рабочего и др.

В практике экономической работы наряду с абсолютными и отно​сительными показателями очень часто применяются средние величины. Они используются в анализе для обобщенной количественной харак​теристики совокупности однородных явлений по какому-либо при​знаку, т.е. одним числом характеризуют всю совокупность объектов. С помощью средних величин можно сравнивать разные совокуп​ности объектов, например, районы по уровню урожайности культур, предприятия по уровню оплаты труда и т.д.

10. Графический способ представления информации.

Графическое отображение информации находит широкое применение в анализе. Графики представляют собой масштабное изображение показателей, чисел с помощью геометрических знаков или условно-художественных фигур. Они имеют большое иллюстративное значение. Благодаря им, изучаемый материал становится более доходчивым и понятным.

Велико и аналитическое значение графиков. В отличие от таблич​ного материала график дает обобщающий рисунок положения или развития изучаемого явления, позволяет зрительно заметить те зако​номерности, которые содержит числовая информация. На графике более выразительно проявляются тенденции и связи изучаемых пока​зателей.

Основные формы графиков, используемые в анализе, — диаграм​мы. Они по своей форме бывают столбиковые, полосовые, круговые, квадратные, линейные, фигурные.

По содержанию различают диаграммы сравнения, структурные, динамические, графики связи, графики контроля и т.д.

Графические способы могут использоваться и при решении мето​дических задач анализа и в первую очередь при построении разнооб​разных схем для наглядного изображения внутреннего строения изу​чаемого объекта, последовательности технологических операций, взаи​мосвязей между результативными и факторными показателями и т.д.

Современные компьютерные технологии обработки данных зна​чительно облегчают процесс построения графиков и повышают их качество (выразительность, контрастность, масштабность эстетич​ность). Задача аналитика сейчас сводится к тому, чтобы выбрать наи​более удачную форму графического представления данных

Аналогичным образом определяют резервы снижения трудоемко​сти, материалоемкости продукции, роста рентабельности, фондоотдачи.

11. Методы линейного программирования.

Модель линейного программирования - это метод математического моделирования, выражающий взаимосвязь различных элементов принятия решений в стандартной математической форме. Модель использует один из стандартных вычислительных методов, например, симплекс- метод, для определения оптимального сочетания элементов, подлежащих контролю со стороны лица, принимающего решения. 
Каждая модель линейного программирования имеет определенные характеристики. Линейное программирование представляет собой детерминированную модель, приводящую к единственному оптимальному решению, так что характер ограничений должен быть точно известен или поддаваться аппроксимации. Целевая функция должна быть непрерывной, т.е. коэффициенты решающих переменных должны допускать возможность задавать им любые значения. Цель должна быть оформлена - иногда путем аппроксимации – в линейном виде, иными словами, каждая переменная, определяющая решение, должна вносить свой вклад в значение целевой функции и в уравнения, описывающие ограничения.

12. Информационное обеспечение экономического анализа.

Важное место в организации экономического анализа на пред​приятии занимает его информационное обеспечение. При анализе используется не только экономические данные, но и техническая, технологическая и другая информация. Все источники данных для анализа делятся на нормативно-плановые (все типы планов, нормативные материалы, сметы, ценни​ки, проектные задания и др.), учетные и внеучетные.
Источники информации учетного характера — это все данные, ко​торые содержат документы бухгалтерского, статистического и опера​тивного учета, а также все виды отчетности, первичная учетная доку​ментация.
Данные статистического учета и отчетности предприятия ис​пользуются для углубленного изучения тенденций основных пока​зателей и факторов, формирующих их уровень. Оперативный учет и отчетность способствуют более оперативно​му обеспече​нию анализа необходимыми данными и тем самым создают условия для повышения эффективности аналитиче​ских исследований.
Внеучетные источники информации — это документы, регулирую​щие хозяйственную деятельность, а также данные, характеризующие изменение внешней среды функционирования предприятия. К ним относятся:
1. Официальные документы: законы, указы, постановления, приказы, акты ревизий и проверок, решения совета директоров, собраний акционеров и т.д.
2. Хозяйственно-правовые документы: договоры, соглашения, решения арбитража и судебных органов, рекламации.
3. Научно-техническая информация
4. Техническая и технологическая документация.
5. Информация об основных контрагентах предприятия
6. Данные об основных конкурентах
7. Данные о состоянии рынка материальных ресурсов
8. Сведения о состоянии рынка капитала (ставки рефинансирова​ния, официальные курсы иностранных валют, ставки коммерческих банков по кредитам и депозитам и др.).
9. Данные о состоянии фондового рынка (цены спроса и предложения по основным видам ценных бумаг, объемы и цены сделок по основным видам фондовых инструментов, сводный индекс динамики цен на фондовом рынке).
10. Данные Госкомстата об изменениях макроэкономической ситуации в стране и др.
13. Анализ ритмичности производства.

При изучении деят-ти предприятия важен анализ Р производства и отгрузки продукции. Р – равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотр планом.

Р работа является основным условием своевременного выпуска и реализации продукции. Неритмичность ухудшает все экономические показатели: снижается качество прод-ии, увелич-ся объем незавершенного производства и остатки готовой продукции на складе, сл-но замедляется оборачиваемость капитала. Не вып-ся поставки по договорам и предприятие платит штрафыза несвоевр отгрузку продукцию. Всё это приводит к увеличению себестоимости, уменьшению суммы прибыли и ухудшению финансового состояния фирмы.

Для оценки Р исп-ся прямые и косвенные показатели.

Прямые – это коэфф ритмичности, коэфф вариации, коэфф аритмичности, уд. вес производства продукции за 1 период к другому периоду.
Косв – доплаты за сверхурочные, оплата простоев, потери от брака, уплата штрафов за недопоставку, наличие сверхнормативных остатков незаверш производства и готовой продукции на скадах.

К-т Р = ∑ (ВПпл – ВП недовып) / ∑ ВП пл (суммирование фактич уд. весов выпуска за к-й период)
К-т вариации = (√(∑(x i – x ср)2 / n) ) / x ср показывает на сколько % вып продукции отклоняется от планового задания.
К-т аритмичн = ∑ | ∆xi| сумма положительных и отрицательных отклоненийв выпуске продукции от плана

Внутр причины аритмичности – тяжелое финанс состояние предпр, низкий ур-нь организации, технологии, планирования и контролья. Внешн – несвоевр поставка сырья и материалов поставщиками, недостаток энергоресурсов не по вине предпр и др.

14. Математическая теория игр.

использование метода целесообразно в ситуациях «игрового» характера, когда существует несколько игроков, имеющих свои стратегии, и применяющих их независимо друг от друга.

15. Типы и задачи факторного анализа.

Под факторным анализом понимается методика комплексного и системного изучения и измерения воздействия факторов на величину результативных показателей.

Различают следующие типы факторного анализа:

· детерминированный (функциональный) и стохастический (кор​реляционный);

· прямой (дедуктивный) и обратный (индуктивный);

· одноступенчатый и многоступенчатый;

· статический и динамический;

· ретроспективный и перспективный (прогнозный).

Детерминированный факторный анализ представляет собой мето​дику исследования влияния факторов, связь которых с результатив​ным показателем носит функциональный характер, т.е. результа​тивный показатель может быть представлен в виде произведения, частного или алгебраической суммы факторов.

Стохастический анализ — это методика исследования факторов, связь которых с результативным показателем в отличие от функцио​нальной является неполной, вероятностной (корреляционной). 
При прямом факторном анализе исследование ведется дедуктивным способом

одноуровневым и многоуровневым. Первый вид - для исследования факторов только одного уровня без их детализации на состав​ные части. Второй – для детализация факторов на составные эле​менты с целью изучения их сущности. 
статический и динамический фактор​ный анализ. Первый вид - при изучении влияния факторов на результативные показатели на соответствующую дату. Другой вид представляет собой методику исследования причинно-следственных связей в динамике.

ретроспективным, ко​торый изучает причины изменения результатов хозяйственной дея​тельности за прошлые периоды, и перспективным, который исследует поведение факторов и результативных показателей в перспективе.

Основные задачи факторного анализа.

1. Отбор факторов для анализа исследуемых показателей.

2. Классификация и систематизация их с целью обеспечения сис​темного подхода. 
3. Моделирование взаимосвязей между результативными и факторными показателями.

4. Расчет влияния факторов и оценка роли каждого из них в изме​нении величины результативного показателя.

5. Работа с факторной моделью (практическое ее использование для управления экономическими процессами).

16. Детерминированный факторный анализ.

ДФА – это метод анализа влияния факторов, связь которых с результативным показателем задана функциональной зависимостью, т.е. жестко определена. ДФА представляет собой методику исследования влияния факторов, связь которых с результативным показателем носит функциональный характер, т. е. когда результативный показатель факторной модели представлен в виде произведения, частного или алгебраической суммы факторов.

Данный вид факторного анализа наиболее распространен, поскольку, будучи достаточно простым в применении (по сравнению со стохастическим анализом), позволяет осознать логику действия основных факторов развития предприятия, количественно оценить их влияние, понять, какие факторы и в какой пропорции возможно и целесообразно изменить для повышения эффективности производства.

Детерминированный факторный анализ имеет достаточно жесткую последовательность выполняемых процедур:

· построение экономически обоснованной детерминированной факторной модели; 
· выбор приема факторного анализа и подготовка условий для его выполнения; 
· реализация счетных процедур анализа модели; 
· формулирование выводов и рекомендаций по результатам анализа.

17. Стохастический факторный анализ.

Связь между результативным и факторным показателем, когда одному значению факторного показателя соответствует множество значений результативного, называется корреляционной, или стохастической.
Различают парную и множественную корреляцию.
Осн задачи, стоящие перед стохастическим анализом: 
1) уст-е относительной зависимости результ пок-ля от к-го фактора

2) опр-е тесноты такой зависимости

3) опр-е изменения результ пок-ля под воздействием одного или неск факторами

Осн требования к данным при осуществлении СФА:

1) наличие дост. большого кол-ва наблюдений о величинах результ и факторного пок-ля

2) и факторы, и резт пок-ль должны иметь количеств оценку

Первая задача осущ-ся как правило, методом наименьших квадратов. зависимость может выражаться прямолинейно y = a + bx
и криволинейно y = a + bx + cx2

Форма завис-ти и коэфф-т корреляции оценивают степень тесноты связи м/ду факторн и результативн пок-лем.

чем ближе к-т корреляции к 1, тем теснее связь.
Коэфф детерминации d=r2 * 100% показывает на сколько процентов результативн пок-ль зависит от факторного

Корреляционное отношение = √((σ2y - σ2yx) / σ2y))
 σ2y – СКО результ пок-ля от среднего значения
σ2yx – СКО результ пок-ля от выровненного значения

18. Классификация факторов в экономическом анализе.
Отбор факторов для анализа того или другого показателя осущест​вляется на основе теоретических и практических знаний, приобре​тенных в этой отрасли. При этом обычно исходят из принципа: чем, больший комплекс факторов исследуется, тем более точными будут результаты анализа. Вместе с тем необходимо иметь в виду, что если этот комплекс факторов рассматривается как механическая сумма, без учета их взаимодействия, без выделения главных, определяющих, то выводы могут быть ошибочными.

В анализе взаимосвязанное исследование влияния факторов на ве​личину результативных показателей достигается с помощью их клас​сификации и систематизации, что позволяет точнее оценить место и роль каждого фактора в формировании величины результативных показателей.

По своей природе: Природно-климатические, Социально-экономические и Производственно-экономические

По степени воздействия на результаты: Основные и Второстепенные

По зависимости от коллектива: Объективные и Субъективные

По отношению к объекту исследования: Внутренние и Внешние

По степени распространенности: Общие и Специфические

По времени действия: Постоянные и Переменные

По характеру действия: Экстенсивные и Интенсивные

По свойствам отражаемых явлений: Количественные и Качественные

По своему составу: Простые и Сложные

По иерархии (уровню соподчиненности): Первого порядка, Второго порядка и т.д.

По возможности измерения влияния: Измеримые и Неизмеримые

Систематизация факторов достигается с помощью построения структурно-логических моделей, в которых факторы размещаются в определенном порядке с учетом их взаимосвязи и соподчиненности.

19. Метод цепной подстановки.

Он используется для расчета влияния факторов во всех типах детерминированных моделей. Он позволяет определить влияние отдельных факторов на изменение величины результативного показателя путем постепенной замены базисной величины каждого факторного показателя в объеме результативного показателя на фактическую в отчетном периоде. С этой целью определяют ряд условных величин результативного показателя, которые учитывают изменение одного, затем двух, трех и последующих факторов, допуская, что остальные не меняются. Сравнение величины результативного показателя до и после изменения уровня того или иного фактора позволяет элиминировать влияние всех факторов, кроме одного, и определить воздействие последнего на прирост результативного показателя. Вначале учитывается влияние количественных факторов (экстенсивн), затем качественных (экстенсивн).
Недостатки: 1) результаты анализа сильно зависят от порядка подстановки фактора

2) детерм факторн модель как правило учитывает только часть факторных признаков, при этом общее изменение результативного показателя распределяется только между учтенными факторными признаками.

20. Индексный метод.

Основан на относ-ых показателях динамики, пространственных сравнений, выполнения плана, выражающих отношение фактического уровня анализируемого показателя в отчетном периоде к его уровню в базисном периоде.

Индекс стоимости товарной продукции (1): он отражает изменение физич. объема товарной продукции (q) и цен (p) и равен произведению этих индексов(2). Чтобы установить как изменилась стоимость товарной продукции за счет количества произведенной продукции и за счет цен нужно рассчитать индекс физ. объема Iq и индекс цен Ip
Статистический индекс - это относительная величина сравнения сложных совокупностей и отдельных их единиц. При этом под сложной понимается такая статистическая совокупность, отдельные элементы которой непосредственно не подлежат суммированию. 
Например, ассортимент продовольственных товаров состоит из товарных разновидностей, первичный учет которых ведется в натуральных единицах измерения: молоко - в литрах, мясо - в центнерах, консервы - в условных банках и т. д. Для определения общего объема производства и реализации продовольственных товаров суммировать данные учета разнородных товарных масс в натуральных измерителях нельзя. 
Основой индексного метода при определении изменений в производстве и обращении товаров является переход от натурально - вещественной формы выражения товарных масс к стоимостным (денежным) измерителям. Именно посредством денежного выражения стоимости отдельных товаров устраняется их несравнимость как потребительских стоимостей и достигается единство. 
В зависимости от степени охвата подвергнутых обобщению единиц изучаемой совокупности индексы подразделяются на индивидуальные (элементарные) и общие. 
Индивидуальные индексы характеризуют изменения отдельных единиц статистической совокупности. Так, например, если при изучении оптовой реализации продовольственных товаров определяются изменения в продаже отдельных товарных разновидностей, то получают индивидуальные (однотоварные) индексы. 
Общие индексы выражают сводные (обобщающие) результаты совместного изменения всех единиц, образующих статистическую совокупность. Пример, показатель изменения объема реализации товарной массы продуктов питания по отдельным периодам будет общим индексом физического объема товарооборота. 
Для определения индекса надо произвести сопоставление не менее двух величин. При изучении динамики социально-экономических явлений сравниваемая величина (числитель индексного отношения) принимается за текущий (или отчетный) период, а величина, с которой производится сравнение - за базисный период. 
21. Метод абсолютных и относительных разниц.

Метод АР применяется для расчета влияния факторов на прирост результативного показателя в детерминированном анализе, но только в мультипликативных моделях и мультипликативно-аддитивного типа. Его использование ограничено, но тем не менее он получил широкое распространение.

При его использовании величина влияния факторов рассчитывается умножением абсолютного прироста значения исследуемого фактора на базовый уровень факторов, ктр находятся справа от него, и на текущий уровень факторов, ктр расположены слева от него в модели. 
Модель ВП = ЧР * Д * П * ЧВ

∆ВПЧР = ∆ЧР * Д0* П0 * ЧВ0

∆ВПД = ЧР1 * ∆Д* П0 * ЧВ0 и т.д.

Способ ОР применяется для измерения влияния факторов на прирост результативного показателя только в мультипликативных моделях. Здесь используются относительные приросты факторных показателей, выраженные в виде коэффициентов или процентов.

модель y = a x b x c

∆Ya = Y0 * ∆a/a0
∆Yb = (Y0 + ∆Ya) * ∆b/b0

∆Yc = (Y0 + ∆Ya + ∆Yb) * ∆c/c0

Способ ОР удобно применять в тех случаях, когда требуется рассчитать влияние большого комплекса факторов (> 8). здесь значительно сокращается число вычислительных процедур, что обуславливает его преимущество.
22. Особенности функционально-стоимостного анализа в решении организационно-производственных задач.

Любой продукт удовлетворяет потребность посредством определенного набора функций, которые можно разделить на: 
1) главные функции, - те, ради которых объект создается

2) дополнит – без осуществления к-х главной ф-ции невозможно

3) лишние – возникают из-зи несовершенства технологии и затраты на осущ-ие этих ф-ций тоже лишние.

Осн. этапы осуществления анализа:

1) постановка задачи анализа, создание рабочих групп по проведению анализа

2) объект представляется в виде функциональной схемы

3)функциональная схема дополняется стоимостными показателями и получаем функционально -стоимостную схему объекта

4)Собирается необходимая информация и одним из методов коллективной работы экспертов предлагаются варианты усовершенствования объекта

5) из множества вариантов выбирается 2-3 наиболее реализуемых, по ним проводится предварительное экономическое обоснование

6) выбирается вариант, который будет реализовываться, создается проектная документация, пробные экземпляры

7) запуск производства.

недостатки: высокая стоимость, поэтому целесообразнее осуществлять ФСА по продукции, которая только планируется к производству и будет производиться массово.

достоинства: по оценкам исследования 1$ вложенный в ФСА приносит 20$ прибыли.

23. Методика комплексного экономического анализа.

24. Факторы и резервы повышения эффективности производства (экстенсивные и интенсивные).

25. Система показателей деятельности предприятия в системе директ-костинг.

26. Анализ фондоотдачи.

В основе эффективности финансово-хозяйственной деятельности лежит интенсификация производства. Количественное соотношение показателей интенсивности экономического развития организаций выражается в показателях использования производственных финансовых ресурсов. Количественными показателями использования ресурсов (факторами) являются следующие показатели: численность работников, потребление электроэнергии, себестоимость, величина амортизации, объем основных производственных фондов, выручка и др. Качественные показатели использования ресурсов (показатели интенсивности развития) - производительность труда, материалоемкость, фондоотдача, фондоемкость и др. Именно фондоотдача может служить показателем эффективности структуры хозяйственной системы и уровня организации управления. В выделяемых центрах прибыли эффективность использования основных производственных фондов достигает наивысших значений, поэтому по динамике фондоотдачи можно судить об эффективности дифференциации структурных единиц предприятия.

Фондоотдача основных производственных фондов устанавливается соотношением объема выручки от реализации продукции к среднегодовой стоимости основных производственных фондов. 
Рост фондоотдачи свидетельствует об эффективности использования основных производственных фондов.

Показатель фондоотдачи тесно связан и обобщает такие показатели как объем выручки от реализации продукции; численность персонала, занятого в производстве продукции; энергопотребление; себестоимость продукции; дебиторская задолженность предприятия; кредиторская задолженность предприятия; среднегодовая стоимость основных производственных фондов.

Поэтому при анализе фондоотдачи необходимо учитывать влияние каждого из этих факторов.

27. Анализ объема, качества, структуры продукции, работ, услуг.

28. Анализ затрат на производство и себестоимости продукции.

Себ-ть продукции, работ или услуг – это выраж в ден форме затраты всех видов ресурсов: ОС, природн и промышл сырья, материалов, топлива, энергии и труда.

Учет и планирование себ-ти осущ-т по элементам и калькуляционным статьям

Группировка затрат по элементам необходима при анализе материалоемкости, энергоемк, трудоемк, фондоемк и выявления резервов повышения эфф-ти исп-ия ресурсов.

Группировка затрат по калькуляционным статьям исп-ся для анализа затрат на опр вид продукции

Затраты: прямые и коственные.

Пок-ли:

1) Общая сумма затрат на пр-во

2) Общая сумма затрат на пр-во опр вида продукции

3) Затраты на 1 руб товарн продукции

4) затраты на 1 единицу изделия

5) общая сумма затрат по подразделению

6) материалоемкость (мат затраты / выпуск прод-ии)

7) зарплатоемкость

Анализ себ-ти продукции должен осуществляться по след. направлениям:

1) анализ динамики обобщающих показателей себестоимости продукции, их структуры и факторов, влияющих на общий уровень себестоимости.

2) анализ себестоимости на единицу продукции или на 1 р. товарной продукции

3) Изучение расходов по обслуживанию и производства и управления

4) анализ потерь от производственного брака

Анализ себ-ти может осущ-ся как ретроспективно, так и оперативн и перспективн

При факторном анализе в первую очередь оценивают изменение суммы затарт за счет изменения структуры затрат и объема производства ∆ З = Зф – З пл (при факт структуре и V)

Изменение затрат за счет объема произведенной продукции опр-ся только по прямым затратам.

∆ ПЗ v = ПЗп * Тпр * 100%

Отклонение прямых затрат за счет изменения структуры продукции опр-т

∆ ПЗ стр = ПЗ пл (при факт стр-ре и V) – ПЗ пл
Анализ затрат по элементам: Мат затраты, зар плата, на соц нужды, амортизация, прочее. – вертикальн и горизонтальн анализ
29. Особенности анализа прямых, переменных и постоянных затрат.

Переменные и постоянные затраты - это два основных типа издержек. Каждый определяется в зависимости от того, меняются ли итоговые затраты в ответ на колебания объема Переменные затраты изменяются в общей сумме прямо пропорционально изменениям объема. Постоянные затраты - остаются без изменения. 
Переменные затраты 
Сырье и материалы

а) основные материалы 
б) вспомогательные материалы 
2. Основная заработная плата производственных рабочих (сдельная) 
3. Амортизация производственного оборудования 
4. Налоги и сборы 
5. Обслуживание (переменная часть) 
6. Энергия (переменная часть)
Постоянные затраты: 
1. Зарплата административно-управленческого персонала 
2. Коммерческие расходы 
3. Обслуживание (постоянная часть) 
4. Энергия (постоянная часть) 
30. Анализ материалоемкости продукции.

Для характеристики эффективности использования материальных ресурсов применяется система обобщающих и частных показателей. К обобщающим показателям относятся прибыль на рубль материальных затрат, материалоотдача, материалоемкость, коэффициент соотношений темпов роста объема производства и материальных затрат, удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции, коэффициент использования материалов. 
Материалоотдача определяется делением стоимости произведенной продукции на сумму материальных затрат. 
Материалоемкость продукции - отношение суммы материальных затрат к стоимости произведенной продукции

Коэффициент соотношения темпов роста объема производства и материальных затрат определяется отношением индекса валовой или товарной продукции к индексу материальных затрат. Он характеризует в относительном выражении динамику материалоотдачи и одновременно раскрывает факторы ее роста. 
Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции исчисляется отношением суммы материальных затрат к полной себестоимости произведенной продукции. Динамика этого показателя характеризует изменение материалоемкости продукции. 
Коэффициент материальных затрат представляет собой отношение фактической суммы материальных затрат к плановой, пересчитанной на фактический объем выпущенной продукции. Он показывает насколько экономно используются материалы в процессе производства, нет ли их перерасхода по сравнению с установленными нормами.

Частные показатели материалоемкости применяются для характеристики эффективности использования отдельных видов материальных ресурсов (сырьеемкость, металлоемкость, топливоемкость, энергоемкость и др.), а также для характеристики уровня материалоемкости отдельных изделий. 
Материалоемкость, как и материалоотдача, в первую очередь зависит от объема выпуска продукции и суммы материальных затрат на ее производство. Объем же валовой (товарной) продукции в стоимостном выражении (ТП) может измениться за счет количества произведенной продукции (VВП), ее структуры (Уді) и уровня отпускных цен (ЦП). Сумма материальных затрат (МЗ) также зависит от объема произведенной продукции, ее структуры, расхода материалов на единицу продукции (УР), стоимости материалов (ЦМ) и суммы постоянных материальных затрат (Н), которая в свою очередь зависит от количества расходованных материалов и их стоимости. В итоге общая материалоемкость зависит от объема произведенной продукции, ее структуры, норм расхода материалов на единицу продукции, цен на материальные ресурсы и отпускных цен на продукцию.

31. Анализ производительности труда.

Важнейшим показателем эффективности использования труда является производительность труда. Цель экономико-статистического анализа производительности труда - выявить причины (факторы), повлиявшие на формирование среднего уровня, характер и темпы изменения производительности труда, для подготовки, обоснования и принятия экономических решений

Уровень производительности труда может быть выражен показателем реализованной продукции на одного работающего и показателем трудоёмкости единицы продукции. Об эффективности использования труда в отраслях материального производства судят по таким показателям, как:
– темп роста производительности труда;
– доля прироста продукции за счёт повышения производительности труда;
– относительная экономия живого труда (работников в расчёте на год) в сравнении с условиями базисного года;
– относительная экономия фонда оплаты труда;
– отношение темпов прироста производительности труда к приросту средней заработной платы;
32. Анализ выполнения договорных обязательств.

1) Рассчитывается выполнение плана за период

2) Информация по реализации дробится на более мелкие периоды времени, и оценивается ритмичность поставок

3) информация о реализации группируется по потребителям продукции, и оценивается выполнение плана поставок по к-му потребителю
4) реализация представляется в разрезе видов продукции, оценивается выполнение плана по каждому виду продукции

5) выявляются причины невыполнения договорных обязательств и дается общая оценка их выполнения

k вдо = (ОП план – ОП недовып) / ОП план * 100%

33. Источники информации для анализа финансовых результатов.

Основными источниками информации при анализе финансовых результатов прибыли служат накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счетам 46, 47, 48 и 80, финансовой отчетности ф.2 "Отчет о прибылях и убытках", а также соответствующие таблицы бизнес-плана предприятия.
34. Виды, структура и формирование прибыли.

В российской практике употребляются определения: валовая, балансовая, чистая и налогооблагаемая прибыль. Эти определения нормативно не закреплены и могут употребляться в различных контекстах. В валовую прибыль включено также превышение выручки от реализации ОФ и др имущ-ва без НДС над их остаточной ст-стью. Прибыль от реализации ОФ – прирост капитала. То же самое относится и к разнице м/у ценой покупки и продажи др. активов. В развитых странах эта разница относится к капитализированной прибыли. Непосредственное влияние на величину валовой прибыли оказывают доходы и расходы от внереализационных операций. Учитывая, что валовая прибыль не находит отражения в фин отчетности, в нормативных документах следует ввести определение, характеризующее ту величины прибыли, £ яв-ся результатом финансово-хоз-ной деят-сти п/п. Такую прибыль до принятия соответствующего нормативного документа называют балансовой прибылью
35. Факторный анализ прибыли от продаж продукции (работ, услуг).

Прибыль от реализации товарной продукции в общем случае изменяется под воздействием таких факторов, как изменение объема реализации; структуры продукции; отпускных цен на реализо​ванную продукцию; цен на сырье, материалы, топ​ливо; тарифов на энергию и перевозки; уровня за​трат материальных и трудовых ресурсов. Приведем методику формализованного расчета факторных влияний на прибыль от реализации продукции.
1.
Расчет общего изменения прибыли (∆Р) от реализации продукции:
∆Р = Р 1-P0
2.
Расчет влияния на прибыль изменений от​пускных цен на реализованную продукцию (∆Р, ):
∆Р1 =N1-N0
где N1 -реализация в отчетном году в ценах отчетного года (p1 - цена изделия; q1 -количество изделий);
N0 - реализация в отчетном го​ду в ценах базисного года.
3.
Расчет влияния на прибыль изменений в
объеме продукции (∆Р2) (собственно объема про​дукции в оценке по плановой (базовой) себестоимо​сти):

∆Р2=Р0*К1-Р0 = Ро*(К1-1),
где P0 - прибыль базисного года;
К1 - коэффициент роста объема реализации продукции;
влияния на прибыль изменений в объеме продукции, обусловленных изменениями в
структуре продукции ( ∆Р3 ):
∆Р3=Р0*(К2-К1),
где K2 - коэффициент роста объема реали​зации в оценке по отпускным ценам;.
5.
Расчет влияния на прибыль экономии от снижения по себестоимости продукции (∆Р4):
∆P4=S°-S1
6.
Расчет влияния на прибыль изменений себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции (∆Р5):
∆P5=S0*K2-S1°
Отдельным расчетом по данным бухгалтер​ского учета определяется влияние на прибыль из​менений цен на материалы и тарифов на услуги (∆Р6 ), а также экономии, вызванной нарушениями хозяйственной дисциплины (∆Р7). Сумма фактор​ных отклонений дает общее изменение прибыли от реализации за отчетный период
36. Система показателей рентабельности, их взаимосвязь и анализ.

Показатели рентабельности являются относительными показателями деятельности предприятия. Для анализа рассчитываются следующие показатели:

Общая рентабельность = Прибыль (до нал.облож-я) / средн стоимость имущ-ва

Чистая рентабельность = чист прибыль / средн стоимость имущества

Рентабельность собственного капитала = чист прибыль / величина собств капитала (знаменатель рассчитывается как III раздел пассива+640+650 строки)

Рентабельность продаж = прибыль от реализации / выручка (отражает то, насколько выгодно предприятие реализует продукцию)

Фондорентабельность = прибыль отчетного периода / среднегодов ст-ть основн фондов

Рентабельность продукции = прибыль от продаж / себестоимость (показывает насколько выгодно производство продукции на данном предприятии)

Проводится факторный анализ рентабельности имущества по чистой прибыли (строим таблицу), в колонке «показатели»: выр-ка от реал-ции прод-ции, чист приб, ср величина акьтвов, рент-ть продаж, коэф оборачиваемости оборотн акт, рент-ть активов. Смотрим фактич знач-е показателя в прошл и отчетном годах, а также – отклонение. В итоге, сравнивая изменения объемных и расчетных показателей, делаем выводы об эффективности продаж, использования активов и пр.

37. Вертикальный и горизонтальный анализ баланса: значение, цели, результаты.

38. Анализ структуры имущества и источников финансирования.
Анализируется актив баланса. Цель такого анализа различается в зависимости от того, для кого он делается. Для внешних пользователей – анализ должен показать, насколько предприятие привлекательно для инвестиций. Цель анализа со стороны – определение состава каждой статью баланса и выявление ненужного имущества, выявление причин увеличение имущества по каждой статье. Анализ показывает: 1. Величину текущих и внеоборотных активов, их соотношение (=А.обор/ А.внеоб) 2. Определяются причины изменения коэффициента соотношения оборотных и внеоборотных активов, за счет чего финансируется. 3. Величину производственного потенциала 4. Долю товарно-материальных ценностей и дебиторской задолженности.

Изменение оборотных средств свидетельствует о: 1. формировании более мобильной структуры активов 2. сворачиваемости производственной базы 3. Искажении реальной оценки основных фондов. 4. Возможно замедление их оборачиваемости 
Для более точных выводов нужен детальный анализ Актива и его структуры. Выявляются статьи, по которым произошел наибольший вклад в прирост общей величины укрупненного вида актива. При анализе 1-го раздела баланса - внимание тенденциям изменения незавершенного строительства. Строятся табл, где представлены абс. величины по видам активов, их удельные веса, изменение общих величин и удельных весов. 
Анализ источников. Анализ показывает, насколько благополучны дела предприятия с точки зрения обеспеченности финансами. С его помощью можно определить степень риска вложения инвестиций, хозяйственных сделок. Источники финансирования предприятия состоят из собственного капитала и резервов, долгосрочных и краткосрочных заемных средств, кредиторской задолженности. Обобщенно их можно разделить на собственные и заемные. Предприятие благополучно, если доля собственных источников не менее 50%, т.е. k автономии = (капитал и резервы + доходы будущих периодов + резервы предстоящих расходов) / общая величина источников средств предприятия = реальный собственный капитал / валюта баланса. Анализ показывает, в какой степени предприятие зависимо от заемных средств, распределение заемных средств по срочности, какую долю в пассивах составляет задолженность перед бюджетом, банками, работниками. Исследование структуры пассива выявляет причину финансовой неустойчивости (увеличение доли собственных средств способствует повышению фин устойчивости предприятия). В результате анализа определяются статьи пассива, по которым произошло наибольшее увеличение общей величины источников средств. Определяется прирост какого вида источников средств- собственных или заемных - оказал наибольшее влияние на увеличение имущества предприятия за отчетный период. 
39. Анализ финансовой устойчивости. Абсолютные и относительные показатели финансовой
устойчивости. Типы финансовой устойчивости.

Абсолютными показателями финансовой устойчивости являются показатели, характеризующие степень обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования.

Для характеристики источников формирования запасов определяют три основных показателя:

1. Наличие собственных оборотных средств (СОС), как разница между собственным капиталом (I раздел пассива баланса) и необоротными активами (I раздел актива баланса). Этот показатель характеризует чистый оборотный капитал. 
2. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат (СД), определяемое путем увеличения предыдущего показателя на сумму долгосрочных обязательств 
3. Общая величина основных источников формирования запасов и затрат (ОИ), определяемая путем увеличения предыдущего показателя на сумму краткосрочных кредитов банков (КК):

Финансовая устойчивость предприятия характеризуется системой финансовых коэффициентов. Они рассчитываются как соотношение абсолютных показателей актива и пассива баланса. Анализ финансовых коэффициентов рыночной устойчивости заключается в сравнении их значений с базисными величинами, а также в изучении их динамики. 
Рассматриваются следующие основные показатели:

1. Коэффициент автономии (Kа) мин

Kа = Собственный капитал (стр. 380) / Общий итог средств (стр.640) 
2. Коэффициент финансовой зависимости (Kзав) является обратным коэффициенту автономии.

Рост этого коэффициента в динамике означает увеличение доли заемных средств в финансировании предприятия. Если его значение приближается к 1, то это означает, что собственники полностью финансируют свое предприятие, если превышает – наоборот.

3. Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала

 Kфр = Привлеченные средства / Собственный капитал = (стр. 430 + стр. 480 + стр. 620 + стр. 630) / стр. 380

 4. Коэффициент маневренности собственного капитала показывает какая часть собственного оборотного капитала находится в обороте

 Kман = Собственные оборотные средства / Собственный капитал = (стр. 380 – стр. 080) / стр. 380
четыре типа финансовой устойчивости.

1. Абсолютная устойчивость финансового состояния, если запасы и затраты (З) меньше суммы собственного оборотного капитала (СКоб) и кредитов банка под товарно-материальные ценности (КРмтц),а коэффициент обеспеченности запасов и затрат источниками средств (Коз) больше единицы. 
 З < Скоб + КРмтц Коз = (Скоб + КРмтц): З > 1

2. Нормальная устойчивость, при которой гарантируется платежеспособность предприятия, 
 З = Скоб + КРмтц Коз = (Скоб + КРмтц): З = 1

3. Неустойчивое (предкризисное) финансовое состояние, при котором нарушается платежный баланс, но сохраняется возможность восстановления равновесия платежных средств и платежных обязательств за счет привлечения временно свободных источников средств (Ивр) в оборот предприятия (резервного фонда, фонда накопления и потребления), кредитов банка на временное пополнение оборотных средств, превышения нормальной кредиторской задолженности над дебиторской и другие.

 З = Скоб + КРмтц +Ивр Коз = (Скоб + КРмтц + Ивр): З = 1

4. Кризисное финансовое состояние (предприятие находится на грани банкротства), при котором 
З > Скоб + КРмтц +Ивр Коз = (Скоб + КРмтц + Ивр): З < 1
Равновесие платежного баланса в данной ситуации обеспечивается за счет просроченных платежей по оплате труда, ссудам банка, поставщикам, бюджету и т.д. Устойчивость финансового состояния может быть восстановлена путем ускорения оборачиваемости капитала в текущих активах, в результате чего произойдет относительное его сокращение на рубль товарооборота.

40. Анализ ликвидности баланса предприятия.

Задача анализа ликвидности баланса возникает в связи с необходимостью дать оценку платежеспособности организации, то есть ее способности своевременно и полностью рассчитываться по всем своим обязательствам. В зависимости от степени ликвидности, то есть скорости превращения в денежные средства, активы предприятия разделяются на группы, так же как и пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты.

А1 = с.250 + с.260

А2 = с.240;

А3 = с.210 + с.220 + с.230 + с.270;


А4 = с.190;

П1 = с.620;

П2 = с.610 + с.630 + с.660;

П3 = с.590 + с.640 + с.650;


П4 = с.490.

Для анализа ликвидности баланса составляется таблица, в графы которой записываются данные на начало и конец отчетного периода.

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить итоги приведенных групп по активу и пассиву. Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеют место следующие соотношения: А1 > П1; А2 > П2; А3 > П3; А4 < П4.

ТЛ = (А1 + А2) – (П1 + П2) – текущая ликвидность

ПЛ = А3 – П3 – перспективная ликвидность показывает

Общий показатель платежеспособности L1 = (A1 + 0,5A2 + 0,3A3) / (П1 + 0,5П2 + 0,3П3), Позволяет установить, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обязательства
Коэффициент абсолютной ликвидности L2 = A1 / (П1 + П2); Показывает, какая часть краткосрочных обязательств будет погашена немедленно
Коэффициент критической ликвидности L3 = (A1 + A2) / (П1 + П2);

Коэффициент текущей ликвидности L4 = (A1 + A2 + A3) / (П1 + П2); Характеризует ту часть срочных обязательств, которая может быть погашена за счет текущих активов без долгосрочной дебиторской задолженности
Коэффициент маневренности функционирующего капитала L5 = A3 / ((A1 + A2 + A3) – (П1 + П2))

Доля оборотных средств в активах L6 = (A1 + A2 + A3) / Б;

Коэффициент обеспеченности собственными средствами L7 = (П4 – A4) / (A1 + A2 + A3);

41. Анализ дебиторской задолженности.

Состояние деб и кред задолженности их размеры и качество оказывают сильное влияние на фин. состояние п/п-я для улучшения финансового положения необх-о: 1. Следить за соотношением кред и деб задолженности. п/п-ие будет финансово устойчиво если задолженность покупателя будет приблизительно равна задолженности продавца. 2. Контролировать состояние расчетов по просроченной задолженности. 3. Ориентироваться на увеличение кол-ва заказчиков. 
Задача анализа деб и кред задолженности состоит в том, чтобы выявить динамику и размеры деб задолженности, а также причины ее возникновения или роста. Анализ начинают с общей оценки динамики ее размера в целом и ее статей. После переходят к анализу качественного состояния деб задолженности. Все счета к получению классифицируют по группам: 1. Срок оплаты не наступил. 2. Просрочка от 0-30 дн. 3. от 30-45дн. 4. от45-60дн. 5. от60-90дн. и т.д. Данные для анализа сводят в таблицу. Если в ходе анализа обнаруживается тенденция роста сомнительной деб задолженности это свидетельствует об уменьшении ликвидности баланса, ухудшении финансового состояния п/п-я. Кроме того в ходе анализа рассчитываются показатели оборачиваемости деб задолженности. Коборачиваемости = Выручка / Сред величина деб зад (ск-ко раз) Коборачиваемости = 360 / Коборачиваемости (ск-ко дней) 
Рассчитываются коэффициенты инкассации деб задолженности и соствляется реестр старения. Коэффициент инкассации деб задолженности текущего месяца опред-ся: Кинкассации = оплата тек месяца / отгрузка тек месяца =45%. Кинкассации прошлых месяцев = Гашение деб задолженности от 0-30дн. / отгрузка предыд месяца=12%. Если нет сомнительной деб задолженности, то коэффициент инкассации =100% или 1.

42. Анализ оборачиваемости товарно-материальных запасов.

Оценка оборачиваемости товарно-материальных запасов проводится по каждому их виду (производственные запасы, готовая продукция, товары т.д.). Поскольку производственные запасы учитываются по стоимости их заготовления (приобретения), то для расчета коэффициента оборачиваемости запасов используется не выручка от реализации, а себестоимость реализованной продукции.

К о.з. рассчитывается как частное от деления себестоимости реализованной продукции на среднегодовую стоимость материально-производственных запасов. Он отражает скорость реализации запасов. 
К о.з. = Себестоимость продукции / Среднегодовая стоимость материально производственных запасов.

Срок хранения запасов, или оборачиваемость материально-производственных запасов в днях, рассчитывается аналогично предыдущим показателям и характеризует длительность хранения запасов 
К о.з. (в днях) = 365/К о.з. 
43. Анализ платежеспособности предприятия.

платежеспособность – возможность погашения предприятием в срок и в полном объеме своих долговых обязательств. Предприятие считается платежеспособным, если имеющиеся у него денежные средства, краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги, временная финансовая помощь другим предприятиям) и активные расчеты (расчеты с дебиторами) покрывают его краткосрочные обязательства.

Платежеспособным является то предприятие, у которого активы больше, чем внешние обязательства. Для предварительной оценки платежеспособности предприятия привлекаются данные бухгалтерского баланса (приложение 1). Информация во II разделе актива баланса характеризует величину текущих активов в начале и конце отчетного года. Сведения о краткосрочных обязательствах содержатся в разделе V пассива баланса.

Платежеспособность означает наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для своевременного погашения своих обязательств.

Таким образом, основными признаками платежеспособности являются:

а) наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете;

б) отсутствие просроченной кредиторской задолженности.

44. Оценка потенциального банкротства.

45. Показатели оборачиваемости оборотного капитала и их анализ.

Финансовое положение п/п-я, показатели его ликвидности и платежеспособности непосредственно зависят от того на сколько быстро ср-ва, вложенные в текущие активы превращаются в реальные деньги. Оборачиваемость характеризуется временем прохождения стоимости авансируемых оборот-х ср-в от процесса пр-ва до процесса реализации. Длительность нахождения ср-в в обороте опред-ся совокупным влиянием ряда разнонаправленных внешних и внутренних факторов. В внешним факторам относятся сфера деятельности п/п-я, отраслевая принадлежность, масштабы пр-ва, экономическая ситуация в стране. Внутренние факторы – степень эффективности управления активами порядок реализации продукции и закупок, сырья и материалов, технический ур-нь произ-ва, качество материалов, квалификация работников всех уровней произ-ва и управления, степень механизации погрузчно-разгрузочных работ. Для характеристики оборачиваемости используется ряд показателей: Коборота = (Выручка-Налоги(НДС)) / сред величина текущих активов. и получается кол-во раз. Оборачиваемость в днях= 365 / Коборота. Так же рассчитываются частные показатели оборачиваемости. К оборота деб зад = Выручка / Деб зад. Кобор-ти мат произ-х запасов = Себестоимость реализации товаров / средняя величина МПЗ. 
В знаменатель берется средняя величина с целью сопоставимости, т.к. прибыль считается нарастающим итогом. Кзагрузки об. ср-в.= Сред величина тек активов / Выручка.

Ускорение оборачиваемости позволяет п/п-ю сокращать производственные запасы на складах в рез-те чего высвобождаются ср-ва , которые м. вовлекать в процессе пр-ва для увеличения выпуска прод-ии. При замедлении оборачиваемости у п/п-я возникает дополнительная потребность в оборотных ср-вах. Эффективность использования обор-х ср-в заключается не только в сокращении их оборачиваемости, но и в снижении себестоимости их прод-ии за счет экономии материальных составляющих оборотных ср-в. Так же расчитывабтся пок-ли рентабельности тек активов. Rтек акт = Приб/сред. вел. тек. акт. = (Приб/Выр)*(Выр/ сред. вел. тек. акт.) 
(Приб/Выр)- рентабельность продаж

(Выр/сред. вел. тек. акт.)- коэффициент оборачиваемости текущих активов.

Анализ показателя продолжительности 1-го оборота в днях дает возможность определить экон-ий эффект от ускорения или замедления оборачиваемости.

46. Анализ эффективности вариантов капитальных вложений.
47. Влияние инфляции на финансовое состояние предприятия.

ФС характеризуется составом и размещением средств, структурой их источников скоростью оборота капитала, способностью предприятия погашать свои обязательства в срок и в полном объеме, а также другими факторами. Оценка финансового состояния предприятия - операция неоднозначная. Вместе с тем досто​верная и объективная оценка финансового состояния предприятия нужна многим пользователям. Чтобы получить ее на основе первичных доку​ментов, данных текущего учета, показателей бизнес-плана, баланса и других финансовых отчетов, необходимы определенные показатели, пра​вила и методика их оценки.

В условиях инфляции, финансовые отчеты предприятий о результатах хозяйственной деятель​ности, финансовом состоянии и использовании прибыли могут оказаться источником необъектив​ной информации. В условиях инфляции элементы баланса теряют свою стоимость с различной скоро​стью и с разным весом. Так денежная наличность и дебиторская задолженность в связи с инфляцией теряют свою стои​мость и ведут к убыткам предприятия на сумму сни​жения покупательной способности долговых денег. И наоборот, предприятия увеличивающие свою кредиторскую задолженность, т.е. придерживаю​щие оплату счетов поставщиков, другие обязатель​ства извлекают из этого выгоду, потому что могут расплатиться по своим обязательствам деньгами со сниженной покупа​тельной способностью.
Инфляция ведет к развитию феномена "затухания" инвестиционной активности предпри​ятий, к "проеданию" источников средств для рас​ширенного воспроизводства. Высокая инфляция затрудняет процесс не только расширенного, но и простого воспроизводства капитала предприятия.
Основные средства предприятий, а также произ​водственные запасы приобретаются в предшест​вующие периоды, когда покупательная способность денег была выше. Перенос стоимости этих активов на готовый продукт (амортизация и текущие затраты на производство) осуществляется в текущем перио​де, т.е. запаздывает во времени и, таким образом, в оценке по заведомо заниженной стоимости. Чем продолжительней период операционного цикла (длительность производственного цикла), тем ниже перенесенная стоимость, тем "худее" источник на​коплений предприятия на финансирование разви​тия производства (инвестиций) за счет амортиза​ции. 
В условиях инфляции с искажением инфор​мации отчетов пользователи могут принимать ре​шения, не адекватные реальным процессам. Объек​тивно оценить финансовое состояние и финансовые результаты деятельности предприятия без коррек​ции на инфляцию данных отчетности невозможно. 
48. Взаимосвязь затрат на производство, объема реализации и прибыли.
Этот метод в зарубежной практике используется дост-но широко: «затраты - объем - прибыль». Назначение этого метода - прогнозный анализ прибыли. Анализ прибыли с использованием этого метода позволяет рассмотреть ф-ры, формирующие себестоимость и цены, определить их колич-ое влияние на вел-ну прибыли.

Метод анализ «затраты - объем - прибыль» называется анализом безубыточности. При его проведении изучается влияние изменения цен на продукцию, уровня и структуры издержек и объема продаж на прогнозируемую прибыль. Анализ безубыточности эффективен для подготовки и оценки различных проектов с точки зрения их возможной прибыльности или доходности.

Точку критического объема продаж можно опред-ть и алгебраически:

1.  Прибыль - разность м/у выручкой и совокупными издержками.

П=р(Q-Спер(Q-Спост, где П - прибыль, р - цена, С - издержки; Q - объем продаж.

В точке критического объема продаж прибыль равна нулю. Исходя из этого:

 П=р(Q-Спер(Q-Спост=0

(р-Спер)(Q-Спост=0

Q=Спост/(р-Спер)

Назначение анализа безубыточности:

· определить критическое значение объема продаж, реализация продукции ниже которого стабильно будет приносить фирме убыток;

· определение объема продаж, необходимого для получения определенной вел-ны прибыли;

· с помощью анализа безубыточности происходит выбор оптимальной производственной программы, номенклатуры, конкретного вида деятельности, то есть анализ безубыточности является основой расчета производственной программы;

· выбор оптимальной технологии;

· позволяет принимать решения в ситуации, когда для удовлетворения потенциального спроса имеется недостаточно ресурсов (имеет место ограничивающий фактор).

6. Системный подход в экономическом анализе.

Системный подход к экономическому анализу – это комплексное изучение объекта с позиции системного анализа. Объектом экономического анализа является хозяйственная система. Она представляет собой открытую систему и выступает как составная часть более сложной экономической системы.

Системность в экономическом анализе обусловливается тем, что хозяйственные процессы рассматриваются как многооб​разные, внутренне сложные единства, состоящие из взаимосвя​занных сторон и элементов. В ходе такого анализа выявляются и изучаются связи между сторонами и элементами, устанав​ливается, каким образом эти связи в результате взаимодейст​вия приводят к единству изучаемого процесса в его целост​ности.

Системный анализ – методология исследования объектов посредством представления их в качестве систем и анализа этих систем. Исходя из вышесказанного возможным становится отметить типичные ситуации, требующие применения самих методов системного анализа.

· Выявление, четкое определение и формулирование проблемы в условиях большой неопределенности; 

· Выявление целей развития и функционирования системы;

· Выбор стратегии анализа и разработок на его основе;

· Точное  определение систем, т.е. границ, входов, выходов и других компонентов;

· Выявление функции и состава  создаваемой вновь системы.

Системный подход к экономическому анализу может различно пониматься. 

Комплексный подход к экономическому анализу обусловлен необходимостью рассмотрения всех сторон деятельности предприятия. Системный подход исследует отношения и связи комплекса сторон деятельности предприятия для определения достижения системной цели. Системность экономического анализа обусловлена следующими выражениями или проявлениями системности: 

· Единство политического и экономического, экономического и социального, экономико-социально-экологического;

· Единство целого и его частей;

· Разработка единой, универсальной системы показателей;

· Использование всех видов экономической информации

Задачей системного анализа определить влияние отношений между элементами системы на достижение ее цели, а также влияний внешнего воздействия на состояние системы. 

Главные особенности системного подхода – динамичность, взаимодействие, взаимозависимость и взаимосвязь элементов системы, комплексность, целостность, соподчинённость, выделение ведущего звена. Системный подход в экономическом анализе позволяет разработать научно обоснованные варианты решения хозяйственных задач, определить эффективность этих вариантов, что даёт основание для выбора наиболее целесообразных управленческих решений.

23. Методика комплексного экономического анализа.

Использование метода АХД проявляется через ряд конкретных методик аналитического исследования. Это могут быть методики исследования отдельных сторон хозяйственной деятельности либо методики комплексного анализа. Кждому виду анализа соответствует своя методика.

Методика - сокупность спосо​бов, правил наиболее целесообразного выполнения какой-либо работы. В ЭА методика представляет собой совокупность аналитических способов и правил исследова​ния экономики предприятия, определенным образом подчиненных достижению цели анализа. Общую методику понимают как сис​тему исследования, которая одинаково используется при изучении различных объектов экономического анализа в различных отраслях национальной экономики. Частные методики конкретизируют общую относительно к определенным отраслям экономики, к опре​деленному типу производства или объекту исследования.

Любая методика анализа будет представлять собой наказ или методологические советы по исполнению аналитического иссле​дования. Она содержит примерно такие моменты:

а) задачи и формулировки целей анализа;

б) объекты анализа;

в) системы показателей, с помощью которых будет исследоваться каждый объект анализа;

г) советы по последовательности и периодичности проведения аналитического исследования;

д) описание способов исследования изучаемых объектов;

е) источники данных, на основании которых производится ана​лиз;

ж) указания по организации анализа (какие лица, службы бу​дут проводить отдельные части исследования);

з) технические средства, которые целесообразно использовать для аналитической обработки информации;

к) характеристика документов, которыми лучше всего оформлять результаты анализа;

л) потребители результатов анализа. 

При выполнении комплексного АХД выделяются следующие этапы:
1)уточняются объекты, цель и задачи анализа, составляется план аналитической работы.

2) разрабатывается система синтетических и ана​литических показателей, с помощью которых характеризуется объект анализа.

3) собирается и подготавливается к анализу необ​ходимая информация (проверяется ее точность, приводится в сопо​ставимый вид и т.д.)

4) проводится сравнение фактических результа​тов хозяйствования с показателями плана отчетного года, факти​ческими данными прошлых лет, с достижениями ведущих пред​приятий, отрасли в целом и т.д.

5) выполняется факторный анализ: выделяются факторы и определяется их влияние на результат.

6) выявляются неиспользованные и перспектив​ные резервы повышения эффективности производства.

7) происходит оценка результатов хозяйствова​ния с учетом действия различных факторов и выявленных неис​пользованных резервов, разрабатываются мероприятия по их исполь​зованию.

Такая последовательность выполнения аналитических исследо​ваний является наиболее целесообразной с точки зрения теории и практики АХД.

